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在全球抗击疫情的行动中，“一带一路”
沿线国际合作的价值和优势不断得到凸
显。

在2020年中国国际服务贸易交易会全
球服务贸易峰会上，习近平主席发表致辞，
提出共同营造开放包容的合作环境、共同激
活创新引领的合作动能、共同开创互利共赢
的合作局面等3点倡议，受到国际社会高度
关注。

当前，全球范围疫情尚未得到全面控
制，各国都面临着抗疫情、稳经济、保民生的
艰巨任务。在这一背景下，中国举办 2020
年中国国际服务贸易交易会这样一场重大
国际经贸活动，就是要同国际社会携手努
力、共克时艰，共同促进全球服务贸易发展
繁荣，推动世界经济尽快复苏。对中国而
言，在一个更加不稳定不确定的世界中谋求
发展，需要以开放、合作、共赢胸怀谋划发
展，推动共建“一带一路”不断走深走实，推
动建设开放型世界经济。

“一带一路”是稳住我国外贸基本盘的
坚实保障。商务部数据显示，上半年国内企
业在“一带一路”沿线对54个国家非金融类
直 接 投 资 571 亿 元 人 民 币 ，同 比 增 长
23.8%。在国际工程方面，上半年我国企业
在“一带一路”沿线59个国家新签对外承包
工程项目合同2289份，新签合同额达4240.2
亿元人民币。在物流运输方面，中欧班列发
挥了畅通国际物流的积极作用和陆运优势，
上半年累计开行5122列，同比增长36%，为
稳定国际产业链、供应链，促进企业复工复
产作出了重要贡献。

“一带一路”是建设开放型世界经济的
重要途径。世界经济开放则兴，封闭则衰。
面对世界经济深度衰退、国际贸易和投资大
幅萎缩、一些国家保护主义和单边主义盛行
等不利局面，中国对外开放的决心坚定不
移。在全球抗击疫情的行动中，“一带一路”
沿线国际合作的价值和优势不断得到凸
显。经济全球化背景下，各国经济彼此依
存，利益交融前所未有，以诚相待、普惠共享
是根本之计。“一带一路”将贸易和投资配置
到有相应需求的国家，为国际合作开拓了新
空间、新领域，为构建开放型世界经济提供
了新平台、新途径。

“一带一路”为世界经济增长和复苏注
入强劲动力。疫情发生以来国际投资领域
动荡，一些国家卫生基础设施不堪重负，实
现经济增长缺乏资金。在这样的背景下，共
建“一带一路”为应对这场全球性危机提供
了重要合作平台。在共建“一带一路”的框
架下，各国加大政策沟通和经济政策协调，
对受疫情影响的项目和企业给予开发性金
融支持，增强物流与贸易、产业的深度联动，
确保全球供应链和贸易物流的总体稳定，为
全球经济复苏带来了希望。
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9 月 9 日，由中国对外承包工程商会
和内地-香港“一带一路”工商专业委员会
联合举办的“2020国际工程管理论坛”在
北京国家会议中心成功召开。本次论坛
是中国服务贸易交易会期间举办的重要
配套活动之一，也是承包商会连续举办的
第三届国际工程管理论坛。承包商会房
秋晨会长、内地-香港“一带一路”工商专
业委员会蔡冠深主席（香港方）、商务部合
作司夏晓玲副司长、台港澳司朱莉二级巡

视员、香港贸发局驻北京代表李亚东等嘉
宾受邀出席论坛。能建国际、中建国际、
中国交建、电建国际、湖南建工、水电五
局、联想、SAP 和香港利比公司的代表分
别围绕论坛主题作专题分享。承包商会
辛修明副会长主持了本届论坛。

论坛聚焦在新冠疫情影响下我国对
外承包工程行业如何把握数字化大数据
等新基建带来的新机遇，进一步加强国际
工程项目管理创新，促进行业加快实现业

务转型升级，推动“一带一路”项目建设向
高质量发展等内容进行研讨；在举办方式
上采用了线上、线下相结合的模式，邀请
了100多家会员企业代表线下出席论坛，
以及60余家企业2500多人通过线上参与
论坛。

房秋晨会长致辞表示，全球蔓延的新
冠疫情给我国对外承包工程行业发展带
来了严峻挑战。只有不断加快行业企业
转型升级和创新发展步伐，抓住国家提出
的加快新型基础设施建设的新机遇，才能
共克时艰，危中寻机，不断提升中国企业
的国际工程管理能力和全球竞争力，从而
实现我国对外承包工程行业的高质量可
持续发展。

蔡冠深主席通过视频连线致辞表示，
虽然疫情为全球经济带来了不少挑战，但
在“一带一路”倡议的推动下，国际工程及
相关产业仍充满了机遇。香港企业愿意
发挥其独特的专业服务和香港作为“超级
联系人”的优势，不断加强与内地企业的
交流与合作，优势互补，勠力同心，共同推
进“一带一路”建设。

夏晓玲副司长就“常态化疫情防控背
景下，推动对外合作高质量发展的思路”
做主题发言。她表示，在全球疫情形势严
峻以及外部环境动荡的形势下，商务部通
过出台一系列措施，积极帮助企业应对挑
战。如畅通物流和通关通道，与其他机关

部委合作加强对境外重点项目指导、向境
外重点项目提供综合融资的政策、推动有
关国家放宽我走出去人员和物资入镜限
制，支持重点项目正常运营等。未来在指
导企业抓好疫情防控的同时，会不断深化
双边合作，出台更多的务实举措，促进我
国对外投资合作健康稳步发展，推动高质
量共建“一带一路”。

中国能源建设集团国际工程有限公司
杨义生总经理、中国建筑国际工程公司金
江平副总经理、中国交建海外事业部蔡传
胜副总经理、中国电建集团国际工程有限
公司牟官华副总经理分别就“新基建带来
的机遇与挑战”和“国际工程项目管理经验
分享与创新”等话题进行了精彩分享。

湖南建工集团有限公司陈浩副总经
理、电建水电五局张曙光副总工程师、联想
协同科技有限公司宁时贤副总裁、思爱普
（中国）工程建设行业首席顾问陈龙、利比
有限公司顾问赖旭辉博士分别就“智慧建
造”“典型项目管理分析”“国际工程信息化
与数字化转型实践”“大型国际工程合同与
造价管理”等话题进行了专业分享。

与会者一致认为，线下召开2020国际
工程管理论坛正逢其时。面对行业发展
的严峻形势，论坛通过研判行业发展态
势，分享实践经验，实现了行业凝聚共识、
共克时艰、危中寻机、促进合作的目标。

（商会）

加强国际工程项目管理创新，推动行业高质量可持续发展

2020国际工程管理论坛成功举办

全国工商联近日在北京举行2020中
国民营企业500强峰会并发布《2020中国
民营企业500强调研分析报告》。

报告显示，近年来，中国民营企业积
极参与并践行国家战略和区域协调发展
战略。2019 年，中国民营企业 500 强中，
191家企业参与了“一带一路”建设，占此
次调查中填报企业比例为46.47%。

从 2015 年至 2019 年，中国民营企业
500强参与“一带一路”建设的企业数量分
别为 183 家、210 家、181 家、179 家及 191
家，基本保持稳定。

报告显示，未来三年有意愿参与“一
带一路”建设的中国民营企业500强数量
为301家，较上年报告的数据略减。

这 301 家民企中，有 166 家企业愿意
同时投资于“丝绸之路经济带”(“一带”)和

“21世纪海上丝绸之路”(“一路”)；另有62
家企业愿意投资于“一带”，45家企业愿意
投资于“一路”；其余28家为有意愿但具体
未定。与上年报告的169家有意愿但具体
未定相比，经过一年，500强民企对“一带
一路”有更明确的投资意愿。

报告分析，中国民营企业500强在开

拓及深耕海外市场时存在诸多亟待解决
的问题：从企业内部来看，人才缺乏、对东
道国政策、投资环境、市场信息了解不够，
资金缺乏是主要困难；外部因素上，中国
金融支持不够、外汇管制严格、缺少境外
投资统筹协调，国际贸易保护主义、单边
主义，东道国法律政策不完善成为影响中
国民营企业“走出去”的重要因素。

北京大学国家发展研究院朗润讲座
教授周其仁则指出，中国民企在重视成本
管理之外，还应重视产品独到性，以确保
企业在成本上升的同时能够立足国际市

场。
报告还显示，500强民企参与“一带一

路”建设，主要涉足基础设施、建筑施工、
电气机械、钢铁、房地产、计算机、通信和
其他电子设备等行业。从分布地域看，这
些企业主要来自浙江、江苏、山东、广东和
上海等 5 个东部沿海省市，2019 年参与

“一带一路”建设的 191 家企业中，即有
141家分布于上述省市，占当年所有参与

“一带一路”建设的民营企业 500 强的
73.82%。

(邢利宇 刘大炜)

中国民营企业积极参与“一带一路”建设

在“走出去”国家战略号召下，上海华
谊建设有限公司始终坚持把“走出去”作
为重要的战略深入推进：2007年，该公司
晓星项目部刚毅笃行、狠抓机遇，与韩国
晓星集团再度合作，承揽了第一个海外项
目——越南氨纶SV-1~12，实现了该项目
部首次走出国门、跻身东南亚建安市场的
华丽一跃。栉风沐雨十余载，建设者们一
直践行着“顽强、坚韧、爱拼、敢赢”的企业
精神，坚持“以生命履责担当，以执着开疆
拓土，以真情奉献企业，以大爱展现中国
形象”，筑造了一座座凝聚着中韩、中越友
谊的重要工程。

为了让海外员工安心工作，上海华谊
建设有限公司主要领导采取各种措施不
仅为工程排忧解难，还时刻为员工提供生
活上的帮助和对他们家属思想上的安
慰。在领导班子的支持下，项目部为每位

职工建立了家属档案，以保证前方奋战、
后方支援。

今年，项目部又再度与晓星集团结
缘。因受新冠疫情影响，越南工程项目一
度陷入困境，但为了不耽误工程进度，经
研究讨论决定，2 月中旬让 4 名员工先行
返越。此时，国内疫情正处在严重阶段，
国际上患病人数每日倍增，这个时候去哪
里都不如待在家里安全，但为了不影响工
期，即使在疫情肆虐的背景下，项目部成
员毅然决然地选择了向远方前行。返越
过程异常复杂，他们先飞到柬埔寨隔离14
天后再转机至越南，然后在项目工地继续
隔离14天之后才能开始工作。

面对突如其来的考验，项目部成员没
有畏惧，坚定信心打好攻坚战，举全员之
力，科学安排、精心策划，全力推动项目建
设：一是科学制定施工进度计划，将节点

目标层层分解，落实
到每个班组、每个岗
位，坚持每天监督、
每周检查，严格把控
施工的重点、难点，
全力确保每项任务
落到实处。二是火
速建立线上工作指
导机制和工作流程，确保项目一线工作有
序、科学开展，并采用经过多次实践探索
形成的一套可操作、可复制的临时管理模
式，使得业主的要求、项目部人员的指导
安排和越方员工的反馈都能畅通有序。

近日，在越南同奈和广南省，气温频
冲40度高温预警。VTY-8 纺丝设备管道
及保温工程现场，华谊建设工作者正在做
着工程的收尾工作。该工程共有#53C/
D/E、#54A/B、#55EF等多套设备，目前除

#55F之外都已安装就绪。
身处异国他乡，建设者们不仅要面临

疫情的考验，还需承受思乡之情。自从华
谊与晓星结缘，团队成员进入工地一干就
是十多年，每逢传统佳节思乡情结更加浓
厚。他们包饺子，蒸馒头，在简陋的项目
宿舍，用中国的美食款待着异乡远客和同
乡游子。在1000多个日夜，他们用蓬勃朝
气和责任担当，挥洒着青春和梦想，创建
了上海华谊建设的品牌。（汤霞 李广学）

奉 献 在 东 南 亚 大 地
———记上海华谊建设有限公司越南晓星项目部

雅万高铁项目是中国高铁全系统、全
要素、全产业链走出国门的“第一单”，不
仅是“一带一路”建设的标志性工程，也是
印尼的国家战略项目。项目建成通车后，
从雅加达至万隆的时间将由现在的3个多
小时缩短至40分钟左右。

面对印尼持续且严峻的新冠肺炎疫
情，中国国铁集团国际公司牵头组织中方
各参建企业，与印尼方参建企业密切合
作，坚持一手抓疫情防控，一手抓项目实
施，迎难而上、逆势而为，稳步有序地推进
项目建设。日前，雅万高铁全线 1 号、2
号、4号3个梁场先后开始持续架梁，标志
着雅万高铁箱梁架设施工全面展开，工程
施工进入攻坚阶段。

超前谋划精准施策
中国境内发生新冠肺炎疫情后，雅万

高铁承包商联合体迅速组织各参建单位
成立疫情防控领导小组和专门工作组，制
定了中英文及印尼语版疫情防控工作方

案和疫情防控知
识健康手册，在
项目全线强力宣
传推广，使全体
员工快速进入防
疫工作状态。按
照第一阶段严防
国内中方人员输
入病例，第二阶
段严控现场人员
感染新冠病毒的

总体防控工作思路，在认真做好人员情况
摸排、建立并完善疫情防控管理制度，备
足防疫和生产、生活物资，强化日常管理
的同时，根据印尼当地疫情发展趋势，迅
速提升防疫工作强度，确保了防控工作万
无一失。

6 月 8 日，印尼政府宣布首都雅加达
地区疫情防控工作进入常态化阶段。随
着大规模社交限制措施逐步“解封”，当地
确诊病例持续大幅增加。面对当地疫情
防控严峻形势，中方各单位持续保持高强
度防疫工作要求，坚持开展每日体温检测
报告、外出请示报告、外来人员接待、每日
疫情报告等制度。同时，各单位储备了至
少3个月的防疫和生产、生活物资，满足疫
情防控需求。另外，加大宣传教育力度，
对中方返岗人员和印尼当地新进场人员
严格执行核酸检测和隔离14天无异常方
能上岗的制度。

为进一步确保项目人员安全健康，中

国电建雅万高铁项目部一分部与国际
SOS印尼分公司还联合设立了“雅万疫情
防控医疗站”，与印尼新冠肺炎定点医院
OMNI医院签订协议，开通项目员工就医

“绿色通道”，有效提升了项目整体疫情防
控和应急处置能力。目前，疫情防控工作
虽然压力较大，但总体稳定。

工程建设稳步推进
根据印尼当地疫情现状和各工点实

际情况，雅万高铁承包商联合体立足现有
资源，分类安排施工计划，通过合理调整
安排人员和物资，确保了重点控制性工程
进度基本不受疫情影响。在每个施工点
都设置了专职防疫值守人员，在加强个人
防护、体温监测和有效对外隔离前提下施
工，将疫情对项目的影响降到了最低。

雅万高铁一号隧道是全线唯一一座
采用盾构法施工的隧道，使用中国自主研
发的超大直径泥水气压平衡盾构机施工，
也是目前东南亚地区所用直径最大的盾
构机。为确保工地施工不受影响，项目部
采取了严格的防疫措施，每天实行3次消
毒，工作人员进出施工区域必须佩戴口
罩、检测登记体温，并注意保持安全施工
距离。为应对可能出现的紧急情况，项目
承包商联合体还设立了专门的医务室。
完备的防疫措施使员工们工作安心，工程
施工得以持续推进，迄今已累计开挖完成
1081.4成洞米，占设计总量的57%以上。

据悉，全长 142.3 公里的雅万高铁共
设3个梁场，其中1号梁场由中国电建承

建、承担 1017 榀箱梁预制、提运、架设任
务，是全线最大梁场；同样由中国电建承
建的2号梁场承担536孔简支箱梁任务；4
号梁场由中国中铁承建，是中国高铁“走
出去”的首座海外“智慧梁场”，承担978榀
箱梁相关科研任务。

为确保3个梁场架梁顺利进行，印尼
中国高铁合资公司、承包商联合体、监理咨
询联合体及当地高速公路管理局等单位，
此前对梁场进行了架梁前安全评估；各单
位组织开展了运架梁交通模拟演练；项目
前期滞留中国国内的大部分技术、管理人
员克服困难“逆行”回到工地，确保了疫情
期间3个梁场复工复产安全有序推进。

目前，雅万高铁项目现场施工人员达
14500余人，中印尼人员比例为1∶6.1。全
线 237 个工点已开工 229 处，工点开工率
96.6%，26处控制性及重难点工程均实现
正常施工。通过参建各方共同努力，主要
路基、桥梁、隧道、车站房建等工程平稳有
序推进，先后实现DK23多跨连续梁合龙、
首个40米跨现浇简支梁浇筑完成、1号梁
场架梁通道上控制性工程DK29连续梁合
龙等节点目标，展示了雅万高铁建设良好
形象。

在加强合作、努力推进项目建设的同
时，中方建设团队还积极行动，与当地政
府、医院、红十字会等沟通联系，为沿线居
民、项目周边贫困家庭等提供力所能及的
帮助，展现了中国企业的责任担当。

（本报综合报道）
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大浪淘沙沉者为金，风卷残云胜者为王。中冶
宝钢在新冠疫情围城之际真抓实干，旗下“中冶重
机”品牌成功逆袭欧洲，再揽韩国订单，挪威铝槽、
钢爪延续第十一年的合作传奇，为海外市场点亮希
望之光。多年来，中冶宝钢在品牌建设的道路上栉
风沐雨、披荆斩棘，坚持创新驱动发展，转型促进升
级，面对“一带一路”绿色贸易通道，在巩固国内市
场的基础上，积极以过硬的产品质量和夯实的品牌
基础搏击更广阔的海外市场。

弄潮时代，核心产品逆袭欧洲
思路决定出路。中冶宝钢在保持传统海外市

场开拓方式的同时，及时调整销售模式，多维度参
与到“一带一路”的潮流之中。

成功在于合作，合作共赢天下。中冶宝钢从自
身角度出发，凭借多年冶金运营服务的宝贵经验以
及手中掌握的信息资源，给予海外企业最专业的技
术支持，以多年开拓海外市场经验，不遗余力地帮
助中国企业在“一带一路”的大潮中大踏步前行。
中冶宝钢在与紫金铜业集团合作的过程中，成功抓
取到其即将投资塞尔维亚矿山的信息，敏锐察觉出
其中蕴含的合作商机。销售团队运筹帷幄，快速出
击，成功中标71套15立方米焊接渣罐以及一台80
吨级铰接式抱罐车。之前国际抱罐车市场一直被
欧美一些发达国家所垄断，在困境下，中冶宝钢以
钻研的态度和勇于创新的精神，在冶金运营服务过
程中深耕，逐渐将中国抱罐车向着国产化和产品系
列化迈进。如今自主研发的“中冶重机”品牌抱罐
车载重已从35吨提升到110吨，并屡次实现技术上
的突破。中冶宝钢依靠“中冶重机”夯实的品牌基
础和对市场信息敏锐掌控，以抱罐车+焊接渣罐的

“组合拳”击败强劲的国际对手，成功进驻欧洲紫金
波尔。

“云端”发力，突破壁垒书写传奇
突如其来的新冠疫情使世界经济处于停摆，给

各类海外业务带来极大的影响。中冶宝钢及时更
新营销观念，通过“云端”技术突破各国疫情防控所
形成的政策壁垒，在线上完成项目沟通、技术交流、
产品A检、售后服务等多种需要亲临现场才能完成
的工作，书写合作传奇。

因疫情影响，年初中标的韩国大韩制钢抱罐车
项目被搁置。中冶宝钢通过积极沟通，努力筹备取
得韩方的认可，双方在“云端”完成技术交流和商务
谈判，最终顺利签约。4月份，在中国疫情得到有效
控制时，中冶宝钢承接的挪威铝槽项目也在稳步推
进，但面对国外疫情仍呈蔓延态势，挪威客户无法
到访中国参加项目技术交流、质量确认以及后期的

竣工验收，这给中冶宝钢项目制作团队带来了极大的挑战。项目制作团队迅
速调整工作方式，改变交流方法，通过利用多种媒介，克服时差问题，最终顺利
通过A检，获得项目的成功交付。5月底，非洲刚果（金）续订的75吨铰接式U
型抱罐车项目利用视频连线的方式执行A检，通过“云端”远程检测各项性能
试验，最后一致认为该批抱罐车符合要求，具备出厂条件。

精心策划，“一带一路”百舸争流
危机中，中国制造业“出海”渐成趋势。中冶宝钢利用国家政策优势，沿

“一带一路”深度拓展海外市场，寻找市场开拓的切入点和着力点，以鹰的敏锐
抢市场抢机遇，坚持到“有草的地方放羊、有鱼的地方撒网”，在百舸争流的市
场环境中，寻找智能化的市场发展机遇，形成企业发展的新动力、新增长点。

中冶宝钢坚持“研发+品牌”发展理念，全面布局市场、紧跟时代步伐。8
月份，中冶宝钢继超万件阳极钢爪项目之后再次中标欧洲挪威千套新型钢爪
项目，续写双方合作第十一年的新篇章。至今，“中冶重机”累计为挪威客户制
作各式钢爪超2万件。在全球疫情期间，双方突破疫情跨越时空阻隔持续牵
手合作被业内传为佳话。

此外，中冶宝钢为客户提供“量体裁衣”的服务，根据不同区域实行不同的
市场开拓模式，如战略合作模式、专业设备运维模式等，为产品丈量丰沃的土
壤。 （通讯员 方刚）
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