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业界·观点

“行业前 10 强防水企业主营业务收
入，占行业规模以上企业主营业务收入
比重将达到 40%，行业集中度持续提
升。企业由材料供应商向系统服务商转
型。”中国建筑防水协会秘书长朱冬青在
深圳防水行业2020工作总结大会上曾这
样表示。

近年来，相关部门出台了更多的刺
激政策，特别是大房建、大基建、老旧
改造及维修市场的兴起，防水行业增长
势头喜人。而与此同时，北新建材、立
邦、三棵树、亚士等大牌涂企纷纷杀进
防水行业，又会令该行业的格局发生怎
样的变化呢？

一超多强，建筑防水行业增长势不
可挡

根据各种公开资料显示，2020年建
筑防水材料总产量为25.16亿平方米，同
比增长为 3.6%。其中防水卷材占比最
大，为 62.26%；防水涂料居第二，为
30.40%。老旧改造及维修市场方面，
2000年前的老旧小区达到16万个，2020
年完成3.97万个。在未来五年，相关部
门将投资4360亿元作为贷款支持。

针对老旧改造及维修市场，国务院
参事、住房与城乡建设部原副部长仇保
兴分析认为，中国大陆建筑面积约460亿
平方米中，老旧小区即 2000 年前住宅总
量大于 100 亿平方米，综合改造成本按
1000元/平方米计算，总投资额将达10万
亿！估计有千亿级防水市场。

东方雨虹民用建材有限责任公司副
总经理、中国建筑防水协会防水涂料技
术分会会长熊卫锋保守估计，若40亿平
方米老旧小区建筑面积按系数6（假设6
层楼）折算屋面防水+加装电梯合计新增
防水料面积（12.43+3.06）=15.49 亿平方
米，市场容量约 400 亿元。2020 年 3.9 万
个小区的改造，预计防水需求约100亿。

东方雨虹 2020 年净利润达到 33.89
亿元，同比增长64.03%；科顺股份2020
年归属于上市公司股东的净利润8.90亿
元，同比增长 145.03%；凯伦股份 2020
年归属于上市公司股东的净利润2.79亿
元，同比增长 105.66%。这几家防水行
业的代表企业增长迅猛，取得了不俗的
成绩。这样的增长速度和利润，自然就
吸引了更多虎视眈眈的资本和企业。

大牌涂企杀进防水领域

据悉，像央企北新建材这样注重防
水领域的，还有涂料界名声响当当的立
邦、三棵树、亚士创能、西卡、飞鹿等。

这些有钱的主都知道，防水行业有
钱可图，否则不可能产生像东方雨虹这
种大鳄。他们发现，在涂料领域经营多
年，虽然有所建树，但市场越来越难
做。况且防水行业只有东方雨虹独大，

绝大多数都是中小微企业，市场也非常
不规范。这正是他们的可乘之机，于是
行动开始了。

2019年下半年，北新建材大举杀入
防水行业，联合重组了四川蜀羊、盘锦
禹王和河南金拇指三家区域龙头防水企
业，一举拥有全国十大防水材料生产制
造基地，一跃成为建筑防水行业的“大
佬”之一。公司董事长王兵更是放下

“豪言”，要在三年内将防水卷材、高分
子和防水涂料3种防水材料，做到行业
前三。

结果，不到半年，北新建材就改写
了中国防水行业的排名，把凯伦股份挤
掉，做到防水行业的前三！北新建材在
2020年发布的半年报显示，2020年上半
年防水建材实现营业收入 13.875 亿元，
占集团营收比例为20.04%，为北新建材
业绩表现最好的三大版块之一。同期，
凯伦股份的营业收入约7.7亿元。北新建
材提前完成了此前的目标，超越行业第
三名的凯伦股份，离第二名科顺股份也
已经不远了。

值 得 注 意 的 是 ， 2020 年 12 月 30
日，北新建材与中建材资产管理公司签
约重组中建材苏州防水研究院有限公
司。同日，北新建材发布公告称，以
6921.32万元的价格受让中建材苏州防水
研究院有限公司100%股权。重组苏州防
水研究院，是北新建材防水产业布局的
重要一环。苏州防水院30多年防水材料
研发、装备制造的深厚底蕴、累累硕果
和充实的技术、人才储备，与北新建材
构建国家级防水研究院、打造防水产业
链制高点的战略珠联璧合。签约仪式
上，北新建材董事长王兵透露，“十四
五”期间，北新防水要建设完成30个世
界一流的防水材料产业基地。

2019 年三棵树收购广州大禹九鼎，
标志着三棵树正式踏足防水领域。三棵
树防水的打法侧重于工程项目。与享有

“中国最大的高速公路投资商”——中国

交建进行战略集采，以强大的品牌实
力、产品优势及 361°服务理念赢得了
合作伙伴的认可。去年5月，三棵树防
水与新城控股、华夏幸福、首钢地产、
仁恒置地、华鸿嘉信、鑫都地产、卓尔
控股、国鸿新瑞等八家百强地产及知名
企业集团签订战略合作协议。年底，三
棵树·大禹九鼎收到南京地铁6号线项
目中标通知书，将负责该项目防水卷
材、涂料供应，及防水工程技术服务支
持等工作。此外三棵树还入选“2020中
国 绿 色 建 筑 优 选 供 应 商 ” 防 水 材 料
TOP5，在中国建筑防水协会第八次会
员代表大会上当选中国建筑防水协会副
会长单位等。

立邦的打法不一样，它首攻的是民
用防水市场。在立邦的涂装一体化系统
中，立邦防水铺贴体系作为重要的组成
部分，且一直在走专业、标准化路线。
2020 年 10 月 23 日，立邦与京东共同发
布了“698瓷砖好缝标准”，再一次为爱
刷新标准，聚焦防水，为广大消费者提
供厨房卫生间湿区缝隙防霉防潮处理，
用专业与服务做出了行业表率。

亚士创能用行动力证明了全面进驻
防水领域的决心。亚士创能于2020年4
月，投资4亿元在滁州建立防水材料制
造基地，这也是亚士创能首个防水材料
生产基地。亚士创能表示，随着中国基
础设施建设的快速发展和旧房改造需求
的不断扩大，我国防水行业的市场空间
持续增长，公司适时进入防水行业领
域，能够实现在建材领域的多元化布
局，提高公司的综合竞争力和整体盈利
能力。说白了，就是有利可图啊。

看似波澜不惊的防水和涂料市场，实
则暗流涌动。来者不善，个个武艺高强，
看来防水江湖即将掀起一场血雨腥风。

东方雨虹的地位会动摇么

有这么多大佬看上防水领域这块蛋
糕，还不算一些中小企业也占据一定市

场份额，东方雨虹在中国建筑防水领域
的地位会动摇么？很难！至少短期时间
应该无人超越。主要原因有三：

第一，东方雨虹本身实力雄厚，且
增长迅猛，就如传说中的“比你优秀还
比你努力”。东方雨虹仅用8年时间，市
值从100亿到1000亿，翻了十倍。营收
由 2008 年 的 8.29 亿 元 上 升 至 2019 的
181.39亿元，增长了近22倍，年复合增
长率为34.22%；归母净利润由2008年的
7300 多万上升至 2019 年的 20.85 亿元，
增长近 29 倍，年复合增长率为 42.01%。
就连建厂速度也无人能及。2020年，东
方雨虹全年投资近 180 亿，短短一年的
拟建基地达 13 个。速度之快，投入之
多，规模之大，这背后更是实力的增
长，差距的拉大。

第二，北新、立邦、三棵树、亚士
创能等虽然实力不俗，但是论专业论投
入暂时还是比不上东方雨虹。说实话，
在防水涂料这个细分领域，涂料科班出
身的立邦、三棵树、亚士创能等可能更
占优势。像立邦、三棵树都走的涂装一
体化路线，短时间内不太可能将大部分
精力投入到防水这个领域。而亚士创能
增长迅速，也具有强大的发展潜力，但
是因为进入时间不长，根基还要不断加
强。至于亚士今后会不会把重头放在防
水建材上呢？得看它的后续动作。

第三，东方雨虹在市场和消费者心
目中的地位根深蒂固，难以动摇。得市
场者得天下。一说到防水，消费者肯定
第一个想到的还是东方雨虹。就像朱冬
青 秘 书 长 说 的 防 水 前 十 强 行 业 占 比
40%，且行业集中度还在持续提升。40%
里面东方雨虹也占了大头。虽然说短时
间很难有哪个企业在防水领域能超过东
方雨虹，但也不代表东方雨虹垄断了这
个行业。毕竟防水行业也在走多元化、
集成化发展路线，各个企业有各个企业
的独有优势。

聪明如东方雨虹，它不仅持续保持
在防水建材领域的优势，还横向朝其他
领域如建筑涂料领域等延伸，嗅到了绿
色建材的发展契机。从它2020年签约投
资近 180 亿的十几个项目中，可以发现
它正在加大绿色建材的投入，走绿色、
可持续发展的路线。

从东方雨虹的战略布局来看，它甚
至会拉动整个防水行业的绿色、可持续
发展，拉高行业标准。立邦、三棵树、
北新建材、亚士创能在防水领域的投入
与加码，也会为这个行业注入新鲜的血
液，推进建筑防水行业不断向前发展。

别人看好防水领域，东方雨虹则看
好涂料领域。东方雨虹杀进涂料行业，对
三棵树、亚士、多乐士、嘉宝莉、富思特、固
克、久诺、巴德士，甚至立邦等等，都是一
个不小的威胁。 （雷达 危文琴）

大牌涂企杀入，防水行业将呈现怎样的格局

5月12日，由上海石材行业协会砂
石分会、上石协建筑废弃混凝土资源化
利用分会、上海市钢筋混凝土预制构件
质量监督分站、上海市混凝土行业协
会、上海市水泥行业协会联合主办的第
八届中国 （上海） 高品质机制砂绿色发
展和应用高峰论坛暨上海砂石行业年会
在上海召开。来自政府相关管理部门、
行业协会的领导及砂石行业企业代表近
300 人汇聚一堂，共商砂石工业高质量
发展大计。

中国砂石协会会长胡幼奕作题为
《砂石工业的高质量发展》的主旨报告。
胡幼奕从国家和地方政府发布的文件解
读、未来经济发展趋势的展望、砂石骨
料市场的需求、思变与创新、砂石工业
高质量发展的新机遇、未来砂石产业发
展的模式等多个角度全面分析了我国砂
石工业的现状及未来。他指出，近几年
国家和地方政府先后出台了一系列促进
砂石行业健康有序发展的相关文件，为
砂石行业的发展带来了机遇。在国家和
各级政府政策文件指引下，砂石骨料企
业正由传统的采集业逐渐转变为制造
业，并向现代制造业快速迈进，破碎装
备也由传统的替代、仿制，向现代专业
制造业快速发展。他认为，砂石工业将
迈入高质量发展的新时代，砂石行业和
企业要认真保持“在开采中保护，在保
护中开采”的环保理念，将绿色发展作
为企业的自觉行动。

上海石材行业协会秘书长范林根
介绍了去年上海建设用石、建设用砂
市场的情况。2020 年，上海建设用石
使用量为 5114 万吨，与 2019 年持平；
建设用石价格全年呈现从高到低再到
高的浅“U”型走势，并在年底达到
最高。上海市 2020 年建设用砂为 3975
万吨，其中天然砂 3762.1 万吨、机制
砂 213 万吨；建设用砂氯离子含量总体
受控。范林根表示，由于在今后相当
长时间里上海建设用砂来源复杂、质

量参次不齐的局面不会改变，所以，
加大建设用砂监管和行业自律工作将
是一项长期工作。

舟山和海建材科技有限公司总经理
郑伟在论坛上作题为《立足高品质混合
机制砂阵地，走绿色品牌发展道路》的
演讲，分享了和海建材在推进混合机制
砂应用方面创造、创新、创优、创品牌
的故事。郑伟表示，和海建材有着自己
的目标，那就是努力成为高品质机制砂
行业标准制定和标准化生产的引领者，
为客户提供质优而品类等级丰富的产
品，成为全国一流规模和品牌的建筑砂
生产基地；同时，他建议建立大型机制
砂企业质量联盟，建立混合砂产品标准
并不断提升标准水平，以进一步推动行
业高质量发展。

上海东蒙路桥机械有限公司高级应
用工程师严刚在题为《履带移动冲击式
破碎站在市场上的应用》的演讲中，介
绍了公司的东蒙DM-V95履带移动冲击
式破碎站，该破碎站具有一些独特优
势：给料、制砂整形、筛分、返料功能
于一体，单台设备即可满足物料的闭路
生产，显著减少投资成本；核心零部件
采用中高端配置，为设备稳定高效运行
保驾护航；设备自动化程度高，具有过
载保护、油温监测与调节、振动监测系
统……成为当前国内外理想、可靠、稳
定的新一代制砂机。

在论坛上，上海建科集团股份有限
公司副总工程师樊钧、世邦工业科技集
团股份有限公司大客户总监柳士龙、水
泥大数据研究院首席分析师郑建辉、福
建南方路面机械股份有限公司营销总监
杨增厅、浦塔环保科技(上海)有限公司
总经理常海鹏等也做了精彩演讲。在随
后举办的上海砂石行业年会上，表彰了
2020年度上海砂石行业杰出企业、五星
级金牌供应商、质量金牌企业、诚信先
进单位等一批行业先进企业。

（记者 张高青）

砂石工业迈入高质量发展新时代
第八届中国（上海）高品质机制砂绿色发展和应用高峰论坛召开

近日，湖北省经信厅、湖北省发展
改革委联合发布《湖北省机制砂石产业
高质量发展规划 （2020-2025）》（以下
简称 《发展规划》）。《发展规划》 明
确，到2025年，湖北省机制砂石年产能
达到9.9亿吨以上，其中机制砂年产能4
亿吨以上。在全面满足省内砂石需求稳
定市场的同时，每年向长江下游输出 1
亿至 2 亿吨，填补长三角地区砂石缺
口，实现湖北省砂石产业可持续发展。

据了解，湖北省机制砂石产业起步
较早。早在上世纪60年代，该省就开始
生产、使用机制砂石，是全国最早进行
机制砂石生产和应用的砂石大省，也一
直是长江中下游重要的砂石原材料基地
之一。统计数据显示，2019年，湖北水
泥消费量约1.1亿吨，综合各类混凝土配

合比，1吨水泥平均消耗6.7吨砂石，加
上铁路碎石道砟、沥青混凝土配料等，
推算全省砂石年消费量约8亿吨。受长
江下游市场需求吸引及疫后经济重振、
新基建等因素影响，预测未来5年湖北
省砂石需求总体呈增长态势。

近年来，湖北省非煤矿山整治、沿
江矿山治理等工作积极开展，取得较大
成效。截至目前，已淘汰小规模采石场
400余个，完成矿山生态修复近1000个，
治理恢复土地超过5万亩。以华新水泥、
葛洲坝水泥等为代表的大型水泥企业，以
孝感澴川矿业、宜昌建投、鄂东矿投等为
代表的国有机制砂石企业，和以武穴民本
矿业、襄阳红山矿业等为代表的民营机制
砂石企业，都在积极布局机制砂石产业，
进入快速发展期。但机制砂石产业还存

在资源分布不均衡、砂石供应紧张、产
业集中度偏低、绿色发展水平不高等问
题。

因此，《发展规划》 提出，要围绕
“一主引领、两翼驱动、全域协同”的区
域发展布局，坚持生态优先、创新驱动、标
准规范、安全发展，着力加强统筹布局，加
快构建全省供需平衡的机制砂石产业体
系；着力加强技术创新，不断提升企业产
品质量和本质安全水平；着力推动联合重
组，不断优化产业结构做大做强机制砂
石产业，为全省疫后重振、基础设施建
设和经济平稳运行提供有力支撑。

在加强规划引导布局方面，《发展规
划》明确，要优化砂石矿产布局、多渠
道拓展砂石原料、强化规模标准及大力
发展机制砂。其中，机制砂石企业最低

生产规模要求：原则上沿长江布局，不
小于500万吨/年；重点城市周边，不小
于 300 万吨/年；其他地区一般不小于
100万吨/年，部分边远地区不小于30万
吨/年（恩施州等地部分偏远乡镇除外）。

在规划建设大型机制砂石基地方
面，湖北省将建设大型生产基地、培育
龙头企业、打造优势产业及降低运输成
本。根据《发展规划》，宜昌将作为鄂西
机制砂石重点生产区，荆门将作为江汉
平原机制砂石重点生产区，黄石、黄
冈、鄂州、咸宁将作为鄂东机制砂石重
点生产区。同时，在黄石阳新规划建设
1 个亿吨级机制砂石生产基地；在黄冈
武穴、咸宁嘉鱼、黄石阳新、宜昌夷陵
和长阳、荆门东宝等具备条件的地区规
划建设一批千万吨级机制砂石生产基地。

此外，《发展规划》还对大力加强创
新能力建设、完善砂石行业管理体系、
推动产业融合发展、坚持绿色安全发展
等四方面做出具体规定。

（简才葆）

湖北力争2025年机制砂石年产能超9.9亿吨

在大数据、智能化的风口下，巨石
集团有限公司“未来工厂”建设正在不
断加速推进。据悉，巨石集团计划投资
百亿元，在桐乡总部建造智能制造基
地，规划建设6条智能制造生产线，打
造“未来工厂”。

巨石集团是2020年浙江省首批12家
“未来工厂”之一。按照浙江省培育建设
“未来工厂”试行方案的要求，“未来工
厂”建设主要包括数字孪生应用、智能

化生产、智慧化管理、协同化制造、绿
色化制造、安全化管控、社会经济效益
等七大关键要素，属于新一代信息技术
与先进制造业充分融合的智能制造标杆
企业。巨石集团是知名的玻璃纤维专业
制造商，企业产品畅销 100 多个国家和
地区，在新基建、清洁能源、航空航天
等领域广泛运用。作为国家科技进步
奖、中国工业大奖获奖企业，智能制造
在巨石集团的运用起步早、立意高、进

展快。2016年、2018年，公司先后承担
工信部两项智能制造新模式专项；2019
年成为“全国智能制造标杆企业”和

“浙江省智能工厂”。
据介绍，巨石集团的“未来工厂”

将突出在以下几个方面进行重点突破。
一是应用数字化孪生技术。结合玻璃纤
维智能制造系统架构，对全流程工艺和
关键装备进行3D仿真建模，在虚拟环境
中重现制造工艺全过程、展现产品全生
命周期，实现生产运营的数字化和智能
化。二是提升智能化生产水平。搭建状
态感知、嵌入式计算等一揽子系统工
程，引入全流程物流系统、低延时5G网
络等 157 项创新应用与技术，成功打造
CPS系统，实现智能装备、智能系统与
人的互联，联网率达 98.6%，建成具有
巨石特色的工业4.0智能工厂。三是探索
智慧化管理模式。建立“未来工厂”工
业大数据中心，实时采集生产线各类管
控信息1218项，高效率处理超4万点位
数据，应用人工智能预判发展趋势，为

管理决策和专家诊断提供数据支撑。四
是打造协同化制造体系。集成 ERP、
MES、PLM 等系统，解决“自动化孤
岛”现象，实现决策层、管理层、执行
层、设备层、控制层等纵向全面贯通，
与海关、银行、保险、税务、物流等外
部平台无缝衔接，实现运营、制造、控制三
位一体，协同制造。五是突出绿色化制造
理念。开发“天然气+纯氧燃烧”绿色节
能技术，融合信息技术，建造智能控制
高熔化率窑，能耗水平大幅下降，全球
领先。六是实现安全化管控目标。网络
建设采用商用、工业、物联“三网架
构”，工业网络采取交叉和环网形式，配
备边界安全防护、接入检测、单向传输
等多重防护机制；网网之间物理隔离，
防止通信链路遭受搭线/跨网窃听攻击。
七是加快全公司推广进程。随着新工厂
的建设，项目已在我国桐乡和成都，以及
美国等基地复制推广，生产效率、能源利
用率有较大提高，经济效益、社会效益
和环境效益显著。 （董波 朱惠顺）

巨石集团投资百亿打造“未来工厂”

巨石巨石““未来工厂未来工厂””

美国旧金山Mission 街706号四季
酒店私人公寓，由一栋全新的45层大
厦和翻新的 10 层 Aronson 大楼组成，
总共包含 146 套华贵宅邸风格的公寓
住宅，以其丰富的历史积淀、独具一
格的特色和开阔的格局，提升了“海
湾之城”旧金山的房地产水准。“相比
从前任何时候而言，我们现在都更清
楚地认识到家的重要性，更大的空
间、定制的服务和先进的设施，能够
提升现代奢华居住体验。”项目开发商
706 Mission Co. LLC 公司负责人
Richard Baumert 说 道 ，“ 旧 金 山
Mission 街706号四季酒店私人公寓不
是传统意义上的公寓住宅。这一旧金
山最新的豪华高层项目，是四季酒店
品牌在全球范围内最大的独立公寓，
空间开阔，提供无与伦比的定制体验
和专属服务，超越了高端买家的需求
和期望，在市场中真正做到了首屈一
指。”

此项目由 Handel 建筑事务所设
计，其中的历史建筑 Aronson 大楼
（建于 1903 年） 的修复和改造，由专
长建筑保护的Page & Turnbull建筑
事务所同 Handel 建筑事务所携手完
成。翻修一新的 Aronson 大楼和相邻
的高510英尺（155米）的全新大厦形
成和谐对比，交融历史风韵与现代创
新风格，构筑起高雅非凡、精致华
贵，是摩登都会老建筑新用途开发的
典范之作。

重现旧时代华贵风采的摩登住宅
设计

该项目中两幢形成对比的建筑共
设有 146 套公寓。这些风格更像定制
设计的独立住宅，房型为两房至四
房，面积开阔，最大的有5,000平方英
尺 （465平方米）。公寓的门厅格外显
眼，豪华转角起居室配以落地窗，景
观出众。此外还有精美奢华的用餐
区、相邻但私密的家庭活动区、宽敞
的厨房、能欣赏醉人风光的主卧、沐

浴在光线中的浴室、家庭办公室及配
有浴室的客卧。厨房的设计聚焦于个
性化，具体依业主喜好而定，既可以
打造成开放空间，与起居区相连，也
可做成封闭式厨房。所有公寓都配备
品质优越的电器设备、橱柜和石质台
面。

购买顶层公寓系列的业主可以选
择毛坯房交付，以便按自己的喜好装
修。在12套顶层套房中，尤为引人注
目的当属 10,000 平方英尺 （929 平方
米） 的复式顶层大公寓，配有总面积
4,000平方英尺 （372平方米） 的多个
户外露台，这在旧金山所有的高层豪
华住宅中绝无仅有。这一复式顶层大
公寓售价4,900万美元，是目前旧金山
挂牌价最高的公寓住宅。伦敦著名橱
柜品牌Christopher Peacock为顶层套
房独家设计了一系列厨房、浴室、更
衣室橱柜。这也是 Christopher Pea-
cock 首次与旧金山豪华高层项目合
作 。 业 主 将 同 设 计 师 Christopher
Peacock及其团队直接接洽，量身定制
他们专属的生活空间。

丰富设施与卓越服务打造令人向
往的生活方式

此项目配套高端设施、服务与特
色体验，设定了都市豪华生活新水
准。新建大厦的五楼是名为Club俱乐
部的专用设施层，装修精致奢华，配
有一系列先进高科技设施。该楼层包
含一个先进的健身中心，由著名健身
教练和健身专家 Harley Pasternak 设
计。此外还有一个有专职酒保服务的
酒吧，以及私人餐饮空间。

此项目不但提供完善的配套设
施，还史无前例地与一系列卓越品牌
建立了私人合作关系，为业主提供专
属的艺术与美酒体验。其中，知名艺
术策展师、MDG 艺术咨询公司主任
Maria Di Grande将为业主提供个性
化咨询服务，安排博物馆和画廊幕后
参观活动。 （记者 顾今）

旧金山Mission街706号四季酒店公寓：
打造摩登都会老建筑新用途开发的典范之作


